
Uma FBV para 
fazer história

O evento recebe um dos 
palestrantes mais bem avaliados 
na NRF 2025, Lee Peterson, além 

de outros nomes de grande 
relevância para o varejo
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Se em 2024 as enchentes inviabilizaram a FBV, em 2025 
ela vem com força ainda maior e muito mais atrações. 
Palestrantes de grande renome e de muita relevância para 
o setor se revezam nos quatro palcos, inclusive uma estrela 
internacional: Lee Peterson, um dos grandes sucessos 
da NRF 2025. Cerca de 100 expositores apresentam seus 
produtos e serviços, um novo formato de visitas técnicas 
traz referências e insights práticos para os empreendedores. 
E mais: o evento tem o Sebrae/RS como correalizador.
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Um evento ainda melhor

Presidente do  
Sindilojas POA 

Arcione Piva

Transformamos o adiamento da 11ª 

edição da Feira Brasileira do Varejo 

em uma grande oportunidade 

de entregar um evento ainda 

melhor. Prevista para maio de 

2024, a 11ª FBV foi suspensa 

devido à enchente, maior tragédia 

socioambiental da história gaúcha. 

Neste ano, porém, estamos 

promovendo uma edição revisada 

e aprimorada.  

Além de novos nomes se 

revezando nos quatro palcos,  

temos a honra de anunciar a 

presença de um grande nome 

vindo de fora do país. Com a 

efetiva colaboração de parceiros 

de peso – especialmente o 

correalizador da feira, o Sebrae 

RS –, a FBV 2025 tem vários 

marcos importantes: ações de 

sustentabilidade, rodadas de 

negócios, Varejo Experience 

Pocket, entre outros. É com 

responsabilidade e orgulho que 

estamos criando e executando um 

plano de compensação de emissões 

para neutralizar a pegada de 

carbono do evento. 

Maior atração da FBV, o conjunto 

de palestras, painéis e debates 

permitirá ao visitante descobrir 

tendências globais, conhecer 

estratégias já testadas por grandes 

marcas, conferir tecnologias 

que melhoram processos em 

seu segmento, aprimorar a 

comunicação e a prospecção de 

clientes, além da permanente 

chance de fazer novas conexões 

com outros empreendedores. Há 

também as mais de 100 marcas de 

expositores divulgando serviços 

e produtos que podem fazer a 

diferença no dia a dia do varejista.

Nas próximas páginas, veja  

em detalhes o que de melhor a  

FBV 2025 está entregando e 

programe-se para não perder nada!
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A primeira edição da 
FBV, em 2013, ocorreu 
no Centro de  
Eventos do Hotel  
Plaza São Rafael, 
reunindo cerca de  
3 mil pessoas. Foi um 
início promissor, não 
só pelo bom número 
de participantes 
na feira de estreia 
como também pelo 
volume de negócios 
realizados.

Relevância
Mais de 60 
palestrantes, mais de 
50 estandes e uma 
estimativa de 1.300 
negócios fechados 
com uma média de 108 
prospects por expositor 
marcam a quinta 
edição do evento, que 
se consolida como o 
mais importante do 
país. Destaque para 
a criação da Trend 
Store, loja-conceito do 
varejo, apresentando 
novidades e tendências 
em tecnologia.

Mais 
diversidade
A Pepper, primeira robô 
humanoide social, fez 
grande sucesso no 
evento, que reuniu mais 
de 8 mil visitantes. Nesta 
edição, a feira passa 
por uma repaginação, 
organizando a área de 
expositores e as demais 
atividades da FBV por 
segmentos: Tecnologia 
e Inovação, Moda, 
Franquias e Serviços, 
Marketing e Gestão. 

Presencial  
e focada
De volta ao presencial,  
a FBV apostou no tema 
“Inovação, Identidade e 
Propósito”. A organização 
analisou as edições 
anteriores e as pesquisas 
de feedback para 
adequar a feira à rotina 
e às necessidades do 
público-alvo. Assim, a 
programação começava 
à tarde e se estendia até 
a noite, concentrando 
todas as palestras em um 
só palco. Mais de 6,3 mil 
pessoas prestigiaram  
o evento.

A enchente de 
maio, a maior 
catástrofe 
climática do 
Estado, adiou a 
FBV às vésperas 
de sua 
realização.

Inovação
Com foco em novas 
tecnologias, a 3ª 
edição da feira 
reuniu mais de 50 
expositores em três 
dias de palestras e 
mesas-redondas. 
Um dos destaques 
foi a Smart Store, 
uma loja inteligente 
com mais de 30 
tipos de tecnologia, 
que apresentou de 
forma pioneira no 
Estado as tendências 
do Varejo 3.0.

Mais espaço
Já uma das mais 
poderosas empresárias 
do Brasil, Luiza Helena 
Trajano (Magazine Luiza) 
foi a palestrante principal 
do primeiro dia da feira, 
que se mudou para um 
espaço três vezes maior: 
o BarraShoppingSul. 
Esta edição teve um 
convidado internacional: 
Paco Underhill, psicólogo 
comportamental norte- 
-americano especializado 
em ciência do consumo.

Novo local
Trend Store, FBV Talks, 
Desafio Fashion e Varejo 
Now foram algumas 
das atrações que mais 
impactaram os mais de 
6 mil visitantes. Nesta 
edição, a FBV passou 
a ocorrer no Centro de 
Eventos da Fiergs.  
O FBV Talks estreou 
como espaço para 
expositores realizarem 
suas próprias 
palestras; na Trend 
Store, um circuito 
fez os participantes 
conhecerem e 
experimentarem 18 
pontos com tecnologia.

Aprovação
Comitivas de diversos Estados 
brasileiros ajudaram a 
bater o recorde de público: 
aproximadamente 6 mil 
pessoas visitaram a feira 
no BarraShoppingSul. Em 
pesquisa realizada durante 
os três dias de evento, 82% 
dos visitantes avaliaram a 
feira como ótima ou boa. 
E 91,9% dos expositores 
atingiram seus objetivos. 
Ricardo Boechat e Alexandre 
Herchcovich estavam entre 
os palestrantes.

Toda  
on-line
Como em 2020, 
a feira de 2021 
foi cancelada, 
em função das 
restrições impostas 
para combater a 
Covid-19. Porém, 
desta vez, foi 
preparada uma 
programação 
gratuita e totalmente 
on-line. Mais de 200 
mil pessoas foram 
impactadas no Brasil 
e no exterior (China, 
EUA, Colômbia,  
Israel e Irlanda,  
por exemplo).

Reconhecimento
A FBV 10 anos rendeu ao 
Sindilojas o prêmio Top de Mkt 
2023 (categoria Entidades 
e Associações), promovido 
pela ADVB/RS. Com o tema 
“O Jeito Brasileiro de Fazer 
Varejo”, o evento somou mais 
de 70h de conteúdo e reuniu 
mais de 120 palestrantes, 
que se revezaram nos palcos 
Grandes Resultados, Errando 
e Aprendendo e Acelerando 
Meu Negócio. Cerca de 9.600 
pessoas acompanharam a 
programação e mais de  
R$ 22,3 milhões em negócios 
foram gerados, o que 
representou mais que  
o dobro obtido na edição  
de 2022.
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Tudo pronto para receber os visitantes da 11ª edição da Feira Brasileira do Varejo. São três dias de muito 
conteúdo, incluindo 70h de palestras e mais de 100 expositores, para que todos possam sair do Centro de 
Eventos da Fiergs inspirados e motivados. Ao longo de mais de uma década, o evento só cresceu.  
A expectativa é de que 10 mil pessoas confiram a intensa programação deste ano, nos dias 21, 22 e 23 
de maio. Acompanhando as tendências no varejo nacional e mundial, a FBV foi se transformando até se 
consolidar como a principal feira do setor no país, uma vitrine de tudo o que é relevante em produtos, 
serviços e, sobretudo, experiências e conhecimentos reais, compartilhados por grandes especialistas.

Para 2025, o evento ganhou um correalizador que eleva a iniciativa para um novo patamar: o Sebrae RS.

“VIVA O FUTURO  
DO PRESENTE”
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UMA SUPERESTRUTURA  
À SUA ESPERA
Em quatro palcos, a FBV 2025 entrega o que de melhor empreendedores e marcas 
estão fazendo no varejo. Mas a feira conta ainda com outros espaços, para 
oferecer aos visitantes uma experiência mais completa e prática: gastronomia, 
área de imprensa, lounge e espaço para as coestrelas do evento, os expositores.

PALCO MARKETING E VENDAS
PARA PROFISSIONAIS DESSES RAMOS E EMPREENDEDORES
O que esperar: soluções de marketing e vendas para o negócio, com 

técnicas, ferramentas e formatos de trabalho já testados no mercado 

de uma forma prática e atualizada. Exemplos: como criar ainda mais 

oportunidades no ponto de venda? Como montar equipes de sucesso 

no varejo com ajuda da Inteligência Artificial? Como mapear a jornada 

do consumidor  e comunicar no momento e hora certos? 

PEQUENOS GIGANTES
O que esperar: conheça a história de marcas pequenas 

que estão usando a tecnologia para alavancar seus 

negócios e obter sucesso. Exemplos: pequenos e médios 

empreendedores que usaram as ferramentas da internet 

como canais de venda para seus negócios crescerem; 

estratégias de gestão remota e dropshipping; surfando 

do físico ao digital e vice-versa.

PALCO MÃO NA MASSA 
PARA QUEM BUSCA SOLUÇÕES IMEDIATAS
O que esperar: conteúdos elaborados para ensinar algo prático 

e aplicável a curto prazo, com foco em inovação, tecnologia, 

negócios e varejo. Exemplos: como montar time e estrutura de 

vendas B2B; uso da escrita criativa; a importância dos vídeos 

curtos; cinco passos para fazer live commerce e vender muito. 

PALCO NEGÓCIOS
PARA DIRETORES E GESTORES
O que esperar: líderes de grandes marcas compartilham seus cases de sucesso 

e estratégias para o crescimento. É o lugar das discussões sobre modelos 

de negócio e de gestão, estratégias e cases de sucesso, com painéis e talks 

envolvendo diretores e executivos de algumas das maiores empresas do país.

FOOD PARK
Algumas das opções gastronômicas para 

os visitantes durante o evento são: Jhonny 

Burger, Taco Pub (pizzas), Crepe Art e 

Miguelito (crepe e churros) e Sorveteria 35.

LOJA DE TENDÊNCIAS 
DO SEBRAE
Este estande especial foi 

configurado como uma loja  

de verdade, só que com produtos 

de mostruário. Sem vendas, mas 

toda ambientada como se elas 

fossem ocorrer.  

O objetivo é mostrar as 

principais tendências e 

tecnologias para o varejo de um 

jeito bastante prático. O espaço 

será aberto ao público e contará 

com visitas guiadas em  

horários predefinidos.

NOVIDADE!!!
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TEM ESTRELA 
INTERNACIONAL 
NO PALCO

Vice-presidente Executivo da consultoria 
WD Partners, Lee Peterson fala no dia 22, 
às 17h40, no Palco Negócios

A FBV 2025 recebe um dos palestrantes 

mais requisitados e bem avaliados da NRF 

Retail’s Big Show – maior evento do setor, 

que acontece anualmente em Nova York 

(EUA). Com 40 anos de experiência no ramo, 

Lee Peterson é referência quando se busca 

entender os horizontes do varejo.

Seu pensamento estratégico foi destacado em 

publicações importantes, como The New York 

Times, The Washington Post, Fast Company 

e Forbes. Lee também apresentou suas 

descobertas em importantes eventos do setor, 

incluindo NRF, IRDC e RetailSpaces. 

Lee Peterson é palestrante sobre tendências 

culturais, demografia do consumidor e 

comportamentos de compra em diversas 

indústrias. Durante a NRF deste ano, ele 

abordou o tema “Como as lojas competem em 

um mundo de supervelocidade?” em uma das 

agendas mais concorridas do evento.

É a quinta vez que vem ao país, mas a 

maior parte delas não foi como palestrante. 

“Quando eu era varejista, visitávamos o Rio 

de Janeiro em dezembro para ter ideias sobre 

o nosso próximo verão para looks de loja e 

mercadorias”, contou ele. Há dois anos, foi 

palestrante na APAS Show, em São Paulo. 

Com base nessas passagens pelo país, ele 

destaca que os ambientes das lojas adicionam 

uma sensação de diversão, cor e excitação 

raramente vista nos Estados Unidos: “Pelo que 

pude perceber, os varejistas brasileiros criam 

ambientes mais divertidos, interessantes e 

coloridos”. Em geral, nota que preços ditam as 

decisões de compra, como também acontece 

no varejo norte-americano. “No final das 

contas, acredito que o consumidor no Brasil 

tem expectativas maiores dos varejistas do que 

apenas preço”, conclui.

Um dos seus mais recentes insights é o 

conceito  “varejo lento”. Em síntese, diz 

respeito a uma abordagem mais cuidadosa 

e centrada no consumidor, em contraste 

com o modelo acelerado e impessoal do 

consumo em massa. O varejo lento busca 

transformar o espaço físico em um diferencial 

competitivo, oferecendo algo que o digital não 

pode substituir: uma experiência sensorial e 

emocional mais rica. Para isso, o especialista 

afirma que as lojas devem ser pensadas 

de modo totalmente diferente do negócio 

on-line. E um dos principais pontos para 

colher os frutos do varejo lento é capacitar e 

valorizar funcionários para um atendimento 

excepcional, criando uma conexão genuína 

com os clientes e incentivando visitas 

repetidas.

O conceito de “varejo lento” em duas frentes

Em vez de promoções incessantes e estratégias para 

estimular compras impulsivas, o varejo lento valoriza um 

consumo mais consciente. Confira:

1 - A loja

Deve ser projetada para oferecer conforto, interação e até 

experiências culturais, em vez de ser apenas ponto de 

venda rápido. Oferece personalização em um ambiente 

que incentiva a interação e o engajamento com a marca.

2 - O atendimento

Em vez de priorizar a rapidez na compra e entrega, o foco 

é criar uma experiência mais envolvente e prazerosa 

para o consumidor. Enfatiza a venda de produtos de 

maior qualidade e durabilidade, promovendo práticas 

sustentáveis e reduzindo o consumo excessivo.

Insights do  
especialista

“Raramente perguntamos sobre o preço 

em qualquer estudo porque, para os 

consumidores, ele é sempre apontado 

como o fator número um.”

“Os varejistas precisam 

focar primeiramente nos 

fundamentos do negócio 

varejo. Recomendo que se 

estude a sua marca atual. 

Os colaboradores são 

(hoje) tudo o que deveriam 

ser? O seu produto exalta 

qualidade? Sua loja parece 

convidativa e interessante 

– ou contém pilhas de 

produtos em uma prateleira? 

Varejistas despendem 

recursos demais tentando 

ser inovadores em vez de 

melhorar o que já têm.”

“A maioria dos varejistas 

não deveria tentar 

competir com as grandes 

redes. Eles devem tomar 

o caminho oposto e 

melhorar a qualidade 

de seus associados, o 

design de suas lojas, 

seus produtos, marketing 

e competir em um nível 

completamente diferente.”
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ANDRÉ CARVALHAL
Fala dia 22, às 11h: “Moda com propósito”.

Comunicador de sustentabilidade e comportamento, 
consultor, TEDx speaker por duas vezes, escritor 

best seller e colaborador de veículos como Revista 
ELA (O Globo), Vogue, Vida Simples e MIT Technology 

Review. Apresentador-colunista dos programas  
“Sem Censura” e “Se essa roupa fosse minha”, no 
canal GNT, e host do National Geographic Podcast. 

FAUSTO CARVALHO 
Fala dia 22, às 15h: “Da Faria Lima para as redes sociais 

– a trajetória de um dos principais creators do país”.

Reconhecido como um dos influenciadores mais 
engajados e respeitados do Brasil, seu personagem 
Jorginho é considerado um dos mais influentes do 

mercado digital. Sua trajetória reflete resiliência e a 
capacidade de transformar desafios em oportunidades, 

consolidando sua carreira  
no humor e no entretenimento.

22/5 22/5

NOMES
DE PESO

Os palestrantes selecionados para esta edição da Feira Brasileira do Varejo trazem 
consigo uma bagagem rica em experiências concretas, prontos para compartilhar 
valiosos aprendizados, insights e perspectivas promissoras. Com trajetórias 
singulares, cada um deles tem a capacidade de decifrar tendências e indicar direções, 
esclarecendo precisamente os desafios que mais impactam os negócios dos visitantes. 

A seguir, alguns dos principais nomes do evento.

PALCO NEGÓCIOS

AMIRA AYOUB 
Fala dia 21, às 14h30: “O marketing transversal – como o marketing  

deixou de ser custo e se tornou o centro da empresa”.

Amira é executiva da área de Comunicação e Marketing, com mais de 
15 anos de experiência no mercado corporativo e consultoria. Formada 

em publicidade e pós-graduada em Marketing pela Harvard Business 
School, atuou na LATAM Airlines Brasil.  É Diretora ABA (Associação 

Brasileira de Anunciantes) e membro do Conselho do Cenp (Fórum da 
Autorregulação do Mercado Publicitário. Ela divide o palco com Diego 
Vinhas, empreendedor vibrante no cenário do entretenimento. Ele é 

sócio de 9 empresas, entre elas Canto, Canto Atlântida, Céu Atlântida, 
Estúdios Combo e Amorim. É fundador do evento Feijoada com Samba.

21/5

Arthur Igreja
Fala dia 21, às 15h10: “O Novo Varejo e o  

Consumidor 4.0: Inovação, Tecnologia e Experiência”.

Palestrante em mais de 150 eventos por ano, como o TEDx, 
no Brasil, Europa, Estados Unidos e América do Sul. É autor 
do best-seller sobre inovação ”Conveniência é o nome do 
Negócio” e cofundador da plataforma AAA Inovação, com 
Ricardo Amorim. Possui Masters in International Business 
nos EUA pela Georgetown University, Corporate Masters of 
Business Administration na Espanha pela ESADE, dentre 

outras qualificações.

DANIEL DIAS 
Fala dia 21, às 16h40: “A superação vale ouro”.

Dono de 14 medalhas de ouro em Jogos Paralímpicos, 
recordista parapan-americano e mundial, o nadador 

mineiro Daniel Dias se tornou palestrante, empresário 
e uma inspiração para todos. Ganhador do Troféu 

Laureus, está à frente do Instituto Daniel Dias, 
fundado em 2014, em Bragança Paulista, que oferece 
treinamento de natação a pessoas com deficiência.

21/5
21/5
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FRANCISCO ZANETTI  
Fala dia 21, às 11h: “Força de vendas  

de alta performance”.

Profissional experiente em design gráfico e 
gerenciamento de projetos, atualmente CEO da 
Gauge, empresa de marketing digital do grupo 
Stefanini. Com mais de 19 anos de experiência, 

lidera operações no Brasil, América Latina e EUA. 
Já trabalhou com grandes marcas, como Itaú e 

Nestlé, recebendo dois prêmios Leão em Cannes 
por projetos de inteligência artificial.

MATHEUS ZEUCH
Fala no dia 22, às 14h: “IA em Ação: Como a Inteligência 

Artificial Está Escalando Negócios de Verdade”.

Chief Innovation Officer no SAP Labs Latin America, 
com mais de 20 anos de experiência aplicando 

tecnologia no contexto de negócios. Formado em 
Sistemas de Informação, iniciou sua carreira como 
desenvolvedor e já fundou três startups próprias. 

Hoje lidera a estratégia de inovação do SAP Labs Latin 
America, conectando mais de 2.500 colaboradores 

para transformar ideias em impacto real. Atua também 
como mentor e conselheiro. 

21/5
22/5

CARLA BAGATINI
Fala dia 21, às 14h30: “A primeira loja infinita do Brasil – como 
a Lojas Quero-Quero levou um home center a todos os cantos 

do Brasil por meio do marketing de experiência”.

Gerente-Geral de Marketing e CRM na Lojas Quero-Quero, onde 
atua desde 2011, quando ingressou pelo Programa de Trainees. 

Com mais de 13 anos de varejo, já esteve à frente das áreas 
de Inteligência de Mercado e Pricing. Desde 2016, comanda 
a área de Marketing da companhia. Possui graduação em 

Comunicação Social pela Universidade Federal do Rio Grande 
do Sul, Pós-Graduação em Controladoria de Gestão e Mestrado 

em Administração/Marketing pela mesma instituição.

21/5

 

GIULIANA MORRONE
Fala dia 23, às 17h10: “Sustentabilidade no  

mundo dos negócios”.

Jornalista e palestrante, acumula uma 
experiência de mais de 30 anos (23 deles na 

Rede Globo) como repórter de política nacional 
e internacional. Foi correspondente por 5 anos 

nos Estados Unidos. Sustentabilidade no mundo 
dos negócios é sua paixão.

23/5

PALCO MKT E VENDAS
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Fábio Bernardi 
Fala dia 22, às 10h30: “IDE.IA – A criatividade  

na era da inteligência artificial”.

Fundador, sócio e Diretor Criativo da HOC – House of Creativity, 
a mais premiada agência gaúcha na última década e 9ª 

mais premiada do Brasil no Clube de Criação de São Paulo em 
2024. Participou como criativo ou estrategista de diversas 

campanhas eleitorais. Foi eleito Publicitário do Ano em 2014 
e 2017 e Diretor de Criação do Ano em 2009 e 2023. É vice-

presidente de planejamento do CAMP – Clube dos Profissionais 
de Marketing Político e colunista de ZH.

ALEXANDRA CASONI
Fala dia 23, às 14h30: “O Poder do Ecossistema –  

conexões que transformam o varejo”.

Com mais de 20 anos de experiência no empreendedorismo, 
foi CEO da Flormel por 9 anos, transformando a marca 

com inovações significativas. É autoridade em liderança 
educadora e valorização de marcas, negócios e pessoas. 
Sua expertise a posicionou como referência no segmento 

saudável. Como sócia da maior liga de mentores do mundo, 
a Mentoring League Society (MLS), ao lado de Flávio Augusto, 

Joel Jota e Caio Carneiro, em 2024 fundou o Cub A, uma 
mentoria exclusiva para mulheres empresárias e líderes.

22/5 23/5



RAFAEL SBARAI
Fala dia 22, às 12h: “Produção de conteúdo para marcas: 

como planejar e obter as melhores ideias?”

É jornalista e Head de Produto e Inovação no iFood. 
Professor de disciplinas relativas às áreas Digital, Estratégia 
de Conteúdo, Negócios e Produto das seguintes instituições 
educacionais: Fundação Getulio Vargas (FGV), Insper, FAAP 

(Fundação Armando Álvares Penteado), Universidade 
Presbiteriana Mackenzie e Faculdade Cásper Líbero.

Maria Eduarda Fortuna
Fala dia 23, às 14h: “Venda mais com vídeos”.

Jornalista com MBA em Marketing Digital e CEO da 
Enquadra, produtora de conteúdo em vídeo.

FABI NUNES  
Fala dia 23, às 17h: “Como aumentar vendas e 

resultados por meio do feedback e feedforward?”.

Capitã da NAU25 Ex/cola de Empreendedores, formada 
em Design Thinking para Empreendedores na escola 

Google, em Nova York. Mentora de Empreendedores e de 
Negócios. Já treinou mais de 35.000 alunos.  

Pós-graduanda em Neurociências e Psicologia 
Aplicada, pela Mackenzie/SP. Especialista em Marketing 
Estratégico pela ESPM/RS. Empreendedora há 19 anos.

AMANDA TAKASSIK
Fala dia 21, às 16h: “Criatividade para  

impulsionar resultados”.

Amanda é RP e pós-graduada na área de gestão estratégica em 
relações públicas. É especialista em criatividade para solução 

de problemas  de comunicação, posicionamento e gestão  
de imagem. É também uma das cofundadoras  do coletivo  

Todo Mundo Precisa de um RP e da Escola de RP.

MARIANA ROSA
Fala dia 23, às 16h: “Como reduzir o  

CAC através de pesquisa”.

Sócia fundadora da Palco Inteligência de Mercado. 
Docente e palestrante na área de marketing, inovação 

e empreendedorismo. Doutora em Administração 
(Unisinos), com foco em empreendedorismo, mestre em 

Marketing (UFRGS) e graduada em Administração com 
ênfase em Gestão para Inovação e Liderança (Unisinos). 

Também possui pós-graduação em Branding – Gestão 
de Marcas (ESPM). Compõe a rede de mentores do Atrion.
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PALCO MÃO NA MASSA
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OTTO HARTMANN
Fala dia 22, às 14h: “Marketing integrado com WhatsApp – 

potencialize as vendas sem depender do tráfego pago”.

Mentor de empresários e Infoprodutor. Empresário e 
palestrante na área comercial há mais de 20 anos, fundador 

da Nexo Digital, empresa que atua no Marketing integrado: 
desenvolve uma abordagem inovadora e digitalizada na 

expansão de marcas e captação de novos clientes, unificando 
a comunicação comercial de empresas. Especialista em 

integrar CRM, WhatsApp, automações e redes sociais.

ARIANA LUZ
Fala dia 23, às 15h: “Como está a sua casa? 

Estratégias de SEO para uma presença  
on-line impecável“.

Publicitária com mais de 10 anos de 
experiência em marketing digital. Já criou e 
operacionalizou estratégias de redes sociais 
para marcas nacionais e internacionais. Hoje 

atua como Senior SEO Analyst na Nestlé.
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CNC, 80 ANOS
PELO BRASIL E POR VOCÊ.

A Agenda Institucional do Sistema Comércio é o guia 
estratégico que orienta a CNC, Federações, 
Sindicatos Empresariais, Sesc e Senac na defesa dos 
interesses do setor.
Construída em parceria com entidades de todo o 
Brasil, a Agenda é referência na formulação de 
políticas públicas e é entregue diretamente a 
autoridades do Executivo e do Legislativo. Seu 
propósito é claro: promover o livre mercado, garantir 
segurança jurídica e fortalecer a democracia.
Com pautas essenciais para o comércio de bens, 
serviços e turismo, trabalhamos para impulsionar o 
setor e valorizar os empresários que movem o país.

Conheça aqui
a Agenda:

Empresário forte
faz o Brasil forte.

GABI VALENTE 
Fala dia 21, às 15h30: “Eu empreendedora – 
transformando necessidade em inovação”.

Criadora de conteúdo digital, palestrante, mentora e 
consultora para o setor privado, para diaristas e donas 
de casa. Idealizadora da Escola da Diarista, criada para 

incentivar mulheres periféricas que já exercem a função 
a despertar seu lado empreendedor por meio do resgate 

da autoestima e da qualificação técnica, mostrando que a 
faxina não é a última opção e sim o início de uma nova vida.

ARTUR MADEIRA
Fala dia 22, às 15h: “A anatomia de um líder –  

Um ensaio sobre liderança”.

É o idealizador da *Concuca*, empresa inovadora 
no setor de roupas infantis, com foco em conforto e 

praticidade. O maior diferencial da marca: as roupas 
crescem junto com o bebê, servindo pelo dobro 

do tempo. Artur iniciou sua jornada no mundo dos 
negócios como designer de produtos da marca, mas 

logo se reconheceu na área de gestão de pessoas. 
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ARTHUR BOLACELL
Fala dia 23, às 15h30: “O case Mercado Brasco 

para a fidelização de clientes”.

Formado na ESPM (Escola Superior de Propaganda 
e Marketing de Porto Alegre) e na Universidade 

de Coimbra, em Portugal. Empreendedor e 
cofundador do Mercado Brasco há 11 anos, 

cofundador da Doralice, restaurante de comida 
saudável, e diretor da Associação Gaúcha de 

Supermercados há 10 anos.
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PALCO PEQUENOS GIGANTES
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Moda
Lojistas se encontram com indústrias 

locais de malharia, confecções, calçados e 

acessórios para conhecer seus insumos.

• Quando: 21 de maio, das 14h às 18h

Casa & Construção
Indústrias fornecedoras de  

itens de construção, decoração e  

móveis se conectam com grandes  

varejistas do Estado.

• Quando: 22 de maio, das 14h às 18h

Alimentos Especializados
Redes de restaurantes, hotéis, empórios e 

outros grandes varejistas têm a chance de 

conhecer melhor a indústria de alimentos.

• Quando: 23 de maio, das 14h às 18h

conexão varejo • maio/junho/25

DIA E HORA PARA  
FECHAR NEGÓCIOS
Fornecedores nas áreas de moda, 
alimentação, casa e construção 
ganham oportunidade junto a 
grandes players do mercado

PROJETO COMPRADOR FBV 2025

<  temas

Pela primeira vez, a FBV promove rodadas de negócios 

temáticas e de forma presencial em cada um dos dias do 

evento. Articulada pelo Sebrae RS, por meio do Projeto 

Comprador, a oportunidade mira fornecedores nas áreas 

de moda, alimentação, casa e construção, mediante 

inscrições prévias abertas desde março via Portal de 

Negócios Sebrae RS (portaldenegociosebrae.com.br). 

Rodadas de negócios são encontros estruturados nos 

quais compradores e vendedores alinham interesses.  

É uma chance valiosa de networking e de fechar 

negócios que talvez não acontecessem de outra forma.

Em cada rodada, até 60 fornecedores receberão a 

oportunidade de sentar diante de pelo menos 15 grandes 

players do setor varejista. A estimativa é de que até 500 

agendas possam ocorrer durante os três dias de feira. 

Conforme o Sebrae, a procura pela oportunidade se 

manteve equilibrada nos diferentes segmentos, e no fim 

de abril restavam poucas vagas.

“Cada qual em seu nicho específico, as indústrias locais 

que se inscreverem terão oportunidade de apresentar 

seus produtos a grandes redes varejistas, que buscam 

itens diferenciados e de qualidade. Essa é a essência do 

Projeto Comprador, fazer o ecossistema interagir de 

forma estratégica, ampliar a rede de contatos e explorar 

novas parcerias”, destaca o analista de competitividade 

setorial do Sebrae RS, Jakson da Luz.
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Parceria com startup gaúcha torna 
histórica a edição deste ano quanto 
a práticas mais sustentáveis

A catastrófica enchente vivida pelos gaúchos no ano passado – 

que inclusive causou o cancelamento da FBV em 2024 – tornou 

premente e inadiável o compromisso de cada um de nós em 

restabelecer uma relação mais equilibrada com o meio ambiente.

Como um dos resultados da reflexão sobre esse tema, a edição 

2025 da FBV é histórica. Pela primeira vez, o organizadores 

colocaram em prática um plano para neutralizar a pegada 

de carbono do evento. Na prática, significa garantir que cada 

tonelada de CO2 emitida seja compensada com investimentos em 

projetos ambientais. O plano de compensação segue metodologias 

reconhecidas internacionalmente e é fruto de uma parceria com 

a startup gaúcha AKVO ESG. O projeto tem diferentes etapas, 

algumas delas iniciadas meses antes da abertura da feira.

As ações executadas nos períodos pré, durante e pós-evento 

incluem iniciativas que vão desde o mapeamento e a avaliação 

do local, montagem e desmontagem da infraestrutura da feira, 

geração e destinação de resíduos, gestão de fornecedores e 

produtos alinhados com boas práticas sustentáveis, entre outras.

A elaboração de um relatório ESG fará um diagnóstico completo 

do escopo de práticas ambientais, sociais e de governança do 

evento, a fim de influenciar a tomada de decisão de processos de 

melhoria a serem implementados ou aperfeiçoados em edições 

futuras da feira. A intenção é aprimorar as ações a cada ano, um 

compromisso ESG no varejo que veio para ficar.

“Com o inventário final, além de aplicar o plano de compensação, 

vamos auxiliar a organização da feira a formular novas ações 

sustentáveis para as próximas edições”, explica o diretor técnico 

da AKVO ESG, Thomaz Tomazoni.

Segundo a organização da FBV, todo o trabalho reflete 

a valorização do pilar sustentabilidade como diferencial 

competitivo dentro da estratégia em que atuam os principais 

players do setor no mundo.

COMO É O TRABALHO
Com um Inventário de Emissões de Gases de Efeito Estufa 

(GEE), a organização da feira fará a compra de créditos de 

carbono certificados para sua compensação, tornando-a um 

evento Carbono Neutro. Cada tonelada de CO2 emitida pela 

FBV equivale a um crédito de carbono. O valor correspondente 

será utilizado como incentivo financeiro para projetos de 

preservação e combate ao desmatamento de florestas.  

O cálculo será feito dentro da Plataforma AKVO, com base na 

metodologia GHG Protocol, reconhecida mundialmente. Para 

o relatório ESG, o trabalho será orientado pela aplicação da 

norma técnica ISO 20121, principal norteador internacional 

para a realização de eventos de grande porte.

FBV É CARBONO NEUTRO

OS PARCEIROS
Desde 2022, a startup gaúcha AKVO ESG, de 

Erechim, oferece soluções em três grandes áreas: 

agronegócio, empresas e eventos. Neste último 

segmento, a companhia tem acumulado experiências 

em feiras de grande representatividade no Rio 

Grande do Sul, como a Mercopar e a Gramado Summit.

Para fornecedor de casa e construção:

• Mencione certificações e garantias do seu produto.  

Comprovações de qualidade impressionam.

• Encontre números que comprovem a qualidade  

ou o custo-benefício de seus produtos.

• Prepare uma apresentação em vídeo, no caso de soluções muito complexas.

Para fornecedor de alimentos:

• É um segmento muito concorrido. Estude a concorrência para  

identificar onde está sua maior força.

• Se for dar uma amostra de alimentos, lembre-se de que precisa ser um produto de 

fácil aplicação e precisa estar pronto: garanta que ele esteja íntegro e no máximo de 

sua potencialidade neste momento. Caso não consiga, é melhor apresentar fotos.

• Apresentação visual é o “pulo do gato”.

• Conheça a ficha técnica e as informações nutricionais.

Se você se inscreveu, aqui vão algumas dicas para aproveitar 
a oportunidade em cada segmento, segundo Jackson da 
Luz, analista de competitividade setorial do Sebrae RS:

Para fornecedor no segmento de moda:

• Tenha claro em que seu produto se 

destaca. É a qualidade do tecido? 

É sustentabilidade? São os preços 

competitivos? Uma exclusividade? 

Foque no que seu produto se diferencie.

• Enfatize os benefícios do produto, ou 

seja, não é só dizer a característica 

dele, mas porque ela é importante.

• Defina uma lista de preços e 

possibilidades de condições  

comerciais. Escute o comprador, 

entenda o que ele precisa para, 

rapidamente, adaptar sua oferta  

ou abordagem.
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Quatro endereços estratégicos 
compõem o Varejo Experience.
Tradicionais na véspera de 
toda grande feira de varejo,  
as visitas técnicas enriquecem 
o repertório dos participantes, 
na medida em que permitem  
a cada um ver muito de perto  
e obter informações de cases 
que obtiveram destaque em 
seu ramo.

Mercado Brasco, Wellness 
Shop by Elevato, Cris Boaretto 
Alfaiataria e a loja-laboratório 
do Sebrae RS, Tela - Curadoria 
de Produtos Locais, foram 
escolhidos para compartilhar 
suas experiências na gestão 
dos negócios. As visitas 
ocorrem no dia 20 de maio. 
Estão no roteiro temas como 
envolvimento com  
a comunidade, loja-conceito, 
reposicionamento de marca, 
gestão de times e canais  
de vendas.

Tela (Sebrae), bairro Praia de Belas 
Lançada em abril pelo Sebrae RS, a Tela é um modelo inédito 

no país. Funciona como um ambiente para micro e pequenas 

marcas gaúchas testarem tecnologias e experiências que 

aumentam sua competitividade no varejo. O time do Sebrae 

compôs o espaço para que as marcas possam verificar na 

prática como aplicar muitas das principais tendências de 

varejo. E para que o visitante conheça produtos gaúchos em 

uma experiência atrativa, desde a disposição dos produtos até 

novidades, como um provador que gera uma experiência mais 

agradável e personalizada. As marcas participantes se renovam 

a cada seis meses, para dar acesso às tecnologias discutidas 

nos principais fóruns do varejo, como a NRF.

Foco da visita: “A Loja Tela é um espaço híbrido e mutante, para 

testar estratégias de competitividade no varejo e potencializar 

pequenos negócios. Uma tela em branco para o empresário 

desenhar e se conectar com o futuro do varejo”, explica 

Fabiano Zortéa, especialista em varejo do Sebrae RS.

<  varejo experience24 conexão varejo • maio/junho/25

TRADIÇÃO E INOVAÇÃO  
NAS VISITAS TÉCNICAS

Mercado Brasco, bairro Bom Fim

Sempre com foco em ser a “sala de estar” do bairro, o 

ambiente é um dos maiores destaques. Tudo começou 

em 2012, quando dois amigos vindos do interior 

sonharam juntos com um lugar que lembrasse a 

atmosfera dos bolichos do interior. Funciona para 

almoço, lanche, happy hour e aquela comprinha de 

última hora na volta para casa. Do design acolhedor ao 

serviço, tudo é feito para que o cliente se sinta em casa.  

Foco da visita: envolvimento com a comunidade, 

valorização do bairro e engajamento dos consumidores.

Cris Boaretto Alfaiataria, bairro Chácara das Pedras

Loja com alma de atelier, com peças entre o clássico e o 

descolado. Além da qualidade do produto, destaca-se pelo 

atendimento, tanto no físico como digital. A proprietária 

é Designer de Moda e empreende desde os 21 anos. Com 

hora marcada, a cliente tem toda a consultoria de estilo, 

cartela de cores, além de poder participar do processo de 

produção do produto, escolhendo detalhes e acabamentos. 

Foco da visita: a presença digital, o reposicionamento da 

marca, a produção local, a sustentabilidade e o lado cool 

da alfaiataria feminina. 

Wellness Shop by Elevato, bairro Três Figueiras

A Wellness Shop by Elevato está integrada a um movimento 

mundial focado em bem-estar e saúde no lar. Tem estrutura, 

produtos e equipe especializada no segmento. A loja tem 1.310 m² 

e lá o cliente experimenta de fato os produtos. O resultado é uma 

alta conversão de vendas. É um dos melhores exemplos de lojas 

que romperam o conceito tradicional, oferecendo “algo a mais”. O 

atendimento personalizado é outro ponto forte.

Foco da visita: tendências de bem-estar e saúde, experimentação 

de produtos, gestão de times e canais de vendas.



SERVIÇOS E PRODUTOS   
PARA O VAREJO

A Dale Carnegie é referência global no desenvolvimento de pessoas 
e líderes. Há mais de 100 anos, transformamos comportamentos, 
impulsionamos resultados e ajudamos empresas a crescer por 
meio de treinamentos práticos e experiências transformadoras. 
Descubra como podemos fortalecer seu time e seus resultados.  

Acesse: www.dalecarnegiebrasil.com

O Instituto Educacional do Rio Grande do Sul (IERGS) é a maior rede 
de apoio presencial na região, com 40 polos localizados em diversas 
cidades da Região Metropolitana, Carbonífera, Vale do Paranhana e 

Caí. Nossa instituição oferece cursos de Graduação, Pós-Graduação, 
Técnicos e Profissionalizantes, todos autorizados ou reconhecidos 

pelo MEC, com diplomas emitidos pelo renomado Centro Universitário 
Leonardo da Vinci (UNIASSELVI).

Confira a seguir quem são 
os Expositores da 11ª FBV 
e já planeje a sua visita 
aos estandes:
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A FBV 2025 oferece ainda um formato diferente com a 

mesma intenção: o Varejo Experience Pocket, com visita 

por um tempo limitado e conteúdo um pouco diferente. 

O objetivo é a observação de casos reais, tanto na área 

de interesse quanto em espaços diferentes que possam 

estimular a marca na expansão de horizontes.

“A versão mais ágil, em um turno, permite que os 

participantes tenham acesso a visitas estratégicas onde 

os empresários que já estão inovando vão potencializar 

os principais highlights obtidos na feira, além de trazer 

o mais importante: a mão na massa”, explica Daniela 

Machado, analista de articulação de projetos no Sebrae RS.

COMO VAI FUNCIONAR
Tendo como ponto de partida a Fiergs, local da feira,  

as turmas da manhã saem às 8h e as da tarde, às 14h.  

As visitas são separadas por temas, com 20 vagas para 

cada: beleza, franquias, mix do varejo, gastronomia,  

moda e experiência do cliente.

No dia 21, pela manhã, tem início o Varejo Experience 

Pocket Beleza, quando serão visitados espaços de  

bem-estar e beleza para ver de perto as melhores técnicas 

de atendimento aos clientes. À tarde, o tema é franquias. Os 

participantes terão acesso a informações valiosas como 

identidade de marca, gestão, rentabilidade, infraestrutura e 

manutenção, ações de marketing e experiência do cliente.

No dia 22, é a vez de mix de varejo (manhã) e  gastronomia 

(à tarde). As visitas buscam estimular o participantes 

na criação de conceitos para novos produtos e/ou 

implementação de novos serviços ou mesmo modelos  

de  negócios que são referência.

A observação de métodos e o contato com ações práticas 

também estão no roteiro do dia 23, dentro dos temas 

moda (manhã) – com foco em coleção, loja, showroom, 

e-commerce e presença nas mídias sociais – e experiência 

do cliente (tarde) – sobre modelos de negócios mais 

inovadores, nem todos  conectados ao varejo tradicional.
Ingressos disponíveis no Sympla:  

sebrae.rs/fbv_varejoexp

NOVAS OPORTUNIDADES ESTRATÉGICAS
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A Aidron é uma plataforma de inteligência artificial focada em varejo 
que utiliza dados externos (econômicos, tempo, preço e outros) 

e internos (histórico de vendas) para prever a demanda dos seus 
canais com muita precisão, identificar oportunidades de vendas e 

sugerir ações que irão otimizar o estoque. Nossa plataforma é a única 
de IA para Varejo, é desenvolvida em parceria com a Google e conta 

com profissionais com profunda experiência. Criamos uma solução 
que mescla tecnologia com conhecimento aplicado ao varejo, para 

ajudar nossos clientes em otimização de preços, aumento de vendas, 
aumento de margem, redução de ruptura e ganhos de produtividade.

 No varejo, cada detalhe conta. Um preço mal posicionado, um fluxo 
ineficaz ou uma ruptura de estoque podem custar muito.  

A Merithu resolve esses desafios com inteligência e precisão.  
Já ajudamos diversas empresas do setor a destravarem 
crescimento real – e a sua empresa pode ser a próxima.  

Quer evoluir sua estratégia para impulsionar resultados?  
Passe no nosso estande e descubra como.
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A Regularize conta com equipe multidisciplinar para assegurar 
sua empresa juridicamente em todos os aspectos de medicina e 

segurança do trabalho. Nosso compromisso é de sanar as principais  
deficiências do mercado: atendimento ágil e de excelência.   

Entregamos ASO em até 24h, laudos e programas a partir de 48h  
e para atender ao nosso compromisso com agilidade  

lhe retornamos em até 10min após contato feito.

Destaque-se com Ponto dos Cafés! No varejo, a experiência faz toda 
a diferença, então ofereça um momento de prazer aos seus clientes, 

transformando a compra em uma experiência memorável. Com 
30 anos de mercado, nossas máquinas automáticas de café são a 

chave para um varejo mais acolhedor e lucrativo. Experimente esse 
diferencial!

O Core-RS é uma autarquia federal criada pela Lei 4886/65 para regulamentar 
a profissão de Representante Comercial. Tem como atribuição registrar e 

fiscalizar o exercício da atividade de Representação Comercial no Estado. Por 
ser uma autarquia federal, está inserido no Sistema CONFERE, órgão máximo da 
categoria, e atua em parceria com entidades empresariais, políticas e culturais, 
visando a convergência entre os diversos setores da sociedade. O Core-RS está 

em permanente sintonia com as demandas do mercado, buscando atualização 
e aprimoramento das ações voltadas para a categoria.

A Uniodonto é o hub cooperativo de dentistas que existe para promover 
a saúde e um aumento na confiança, na autoestima e no bem-estar 

das pessoas, através de planos acessíveis com conveniências e a 
excelência de profissionais capazes de oferecer uma experiência de 
consulta particular ao paciente. Com mais de 48 anos de atuação no 

mercado, é a maior operadora de planos odontológicos do Sul do país. 
O atendimento é realizado pelos próprios cooperados, o que mantém o 

alto padrão na qualidade e excelência dos serviços prestados.

A Mobiscan é uma empresa gaúcha especializada em equipamentos 
e tecnologia vestível para uso em leitura de dados em códigos de 

barras e QR Code. Nossa linha de produtos atende operações como 
recebimento de mercadorias, inventários, picking, transporte, 

movimentação de estoques, entre outras atividades. Nossa solução 
oferece mobilidade, ergonomia e produtividade, permitindo ao 

trabalhador operar com as mãos livres.

A CDL POA é referência em ações que impulsionam o desenvolvimento 
do Estado, e atua há mais de 60 anos com olhar atento às necessidades 

do mercado. Com vasto portfólio de soluções e serviços, que aliam 
inteligência analítica e alta tecnologia, permite que mais de 30 mil 

empresas em todo Estado o possam melhorar suas políticas de crédito, 
ampliar sua base de clientes, recuperar seus ativos, melhorar  
suas vendas e muito mais. Tudo isso focado em desenvolver  

e expandir negócios.

A 4Beer é uma franquia de restaurantes cervejeiros com 8 unidades 
em Porto Alegre, oferecendo uma experiência única com cervejas 
e drinks próprios, com ótima culinária e um ambiente acolhedor e 

descomplicado que celebra a cultura cervejeira.

A Ademicon tem 34 anos de atuação e é a maior administradora 
independente de consórcio do Brasil em créditos ativos. A companhia 

entende o consórcio como uma ferramenta de planejamento financeiro 
e também um investimento, que possibilita a conquista de bens e 
serviços com foco na geração de novos negócios, na formação do 

patrimônio e na realização de projetos de vida dos clientes.

A AKVO ESG é uma startup ancorada em uma plataforma digital para 
mensuração de carbono e gestão de ações ESG. Atuando em diversas 

indústrias, fornece consultoria e ferramentas para monitorar emissões 
e promover conformidade regulatória, alinhando sustentabilidade 
com desempenho empresarial. A AKVO facilita a adoção de práticas 

sustentáveis e a adaptação às normas ambientais, ajudando empresas 
a reduzirem seu impacto ambiental, melhorarem sua reputação e 

aumentarem sua eficiência.

Somos a Aura 21. Um escritório de marketing com sede física 
em Rosário do Sul. Ajudamos empresas e profissionais liberais a 

fortalecerem suas marcas online e offline através dos serviços de 
identidade visual, gestão de redes sociais, campanhas publicitárias 

e produção de conteúdo. Criamos estratégias criativas e eficazes 
conectadas com o consumidor final. Saiba mais no nosso Instagram: 

@aura21mkt ou entre em contato por (55)996628999. 

A Multiplus Card é um hub de soluções em meios de pagamento, 
criado para simplificar e impulsionar o dia a dia do varejista. Com 

mais de 24 anos de experiência e mais de 150 milhões de transações 
processadas por mês, oferecemos soluções seguras, integradas e 
eficientes para suas vendas, recebimentos e conciliações. Nossa 
tecnologia de ponta, aliada a um suporte dedicado, garante mais 

controle e tranquilidade para você focar no que realmente importa. 

A witu.digital, assessoria de tráfego pago, completa em 2024 10 anos 
de existência. Com mais de 500 clientes atendidos em todo o Brasil e 
América Latina, recebe neste ano tão importante o título de Agência 

Google Partner Premier, selo que apenas 3% das agências do mercado 
possuem. Jonathan, ou Jota como é conhecido, CEO da empresa, 
também é consultor de uma das principais mentorias do Brasil 

referente a tráfego pago. Essa empresa incrível estará presente na FBV!

A VT Soluções, ao longo de 10 anos, especializou-se na gestão  de  
vale-transporte para empresas. Oferece soluções tecnológicas 

avançadas que simplificam e otimizam o processo de administração 
do benefício, permitindo que o RH das empresas foque em atividades 

estratégicas. Entre os benefícios proporcionados: economia de até 40% 
dos  pedidos, app para os colaboradores consultarem recargas, clube 

de benefícios para colaboradores e atendimento personalizado  
e humanizado com SLA de retorno em até 24h. 

A Get Commerce é uma plataforma de e-commerce inteligente que 
impulsiona lojistas, marcas e fabricantes no digital. Com inteligência 

artificial e automação, captura o comportamento dos visitantes e 
atua como um vendedor experiente, vendendo 24h por dia.  

Nossa solução 360° vai além, oferecendo desde recomendações  
de produtos até recuperação de carrinhos no automático, 

integrações, pagamento e logística.  Descubra como transformar  
seu negócio e turbinar vendas!
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A Sellbie une Inteligência de Dados, CRM e o mais elevado nível 
de IA da América Latina pra aumentar as vendas de 120 das 

principais marcas do varejo brasileiro.

No ano de 2023, 59% das empresas brasileiras relataram pelo menos  
um incidente de segurança digital relacionado a indisponibilidade  

ou vazamento de informações. Através de seus serviços e em parceria 
com as melhores fabricantes do mercado nós entregamos soluções 

personalizadas para a proteção dos dados da sua empresa.  
Atue proativamente, proteja seus ativos digitais e o seu  

negócio com a VNX Partners.
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A Like Pi Domótica é uma indústria com sede em Porto Alegre/RS, 
fabricante de Flaps e Lifts – suportes motorizados para TV, Telas para 

projeção de imagem, Controladores para churrasqueiras, entre outros 
mecanismos para automação residencial e corporativa. Atua com 

projetos mecânicos e eletrônicos próprios. Oferece soluções para a 
vida cotidiana. Foco em qualidade, estética e total suporte ao cliente.

Líder absoluta em sistemas e plataformas para empresas, a TOTVS 
possui mais de 70 mil clientes. Indo muito além do ERP, oferece 

tecnologia completa para digitalização dos negócios com foco em  
3 dimensões: Gestão, com sistemas para automatizar processos das 

atividades fim e todo backoffice da operação; Techfin, oferecendo 
serviços financeiros personalizados por meio dos seus sistemas;  

e Business Performance, com soluções para as empresas  
venderem mais e crescerem.

Uma das maiores do segmento de OOH do RS. Na mesma batida está 
em franca expansão a rede de DOOH em Poa e Grande Poa e Vale do 

Sinos.   Com esses movimentos estamos fortes em nosso objetivo que 
é desenvolver soluções em mídia exterior estática e digital, atendendo 
às demandas de comunicação do mercado em ambientes urbanos e 
de grande circulação de pessoas. Estar presente na FVB reforça nosso 

compromisso no maior evento do varejo brasileiro.

Conheça a inteligência que transforma dados em resultados para o 
varejo! Referência nacional em tecnologia jurídica, a VML é especialista 
na recuperação de valores com impacto direto no caixa das empresas. 
Atuamos com recuperação de depósitos judiciais, revisão tributária e 

automações no eSocial. Já recuperamos milhões para o setor varejista 
com agilidade e segurança. Converse com nosso time e descubra 

como impulsionar seus resultados financeiros.

Somos um ecossistema empresarial especializado em impulsionar 
marcas, produtos e serviços por meio da combinação estratégica 
de marketing, tecnologia e design, destacando empresas na era 
digital. Com abordagem única, compreendemos e antecipamos 

as necessidades dos consumidores em um mundo cada vez mais 
conectado. Saiba mais em https://growthseven.com/ 

Na Casa do Ads, ajudamos varejistas, comércios e e-commerces 
a vender mais com as soluções do Google. Como Parceiro Oficial 

Google Partners, oferecemos acesso às melhores ferramentas de 
publicidade, incluindo Google Ads, Google Shopping, Perfil de Empresa 

Google, além de estratégias no YouTube e Instagram. O foco é atrair 
novos clientes para o seu negócio todos os dias!

casa do
ADS

Attemics é uma plataforma de atendimento multicanal que centraliza 
WhatsApp, Facebook e Instagram em uma interface intuitiva. Facilita 
o trabalho de vendas e suporte, combinando automação inteligente 

com atendimento humanizado. Além da tecnologia, oferecemos 
workshops práticos para capacitar equipes e empreendedores. Ideal 
para empresas que buscam escalabilidade, agilidade e conexão real 

com seus clientes.

Benet Saúde - sua saúde no melhor plano. 
Oferecemos as pequenas e médias empresas as melhores soluções 
em planos de saúde, além de seguros de vida, odonto e previdência, 

com profissionais capacitados para orientá-lo nas melhores decisões. 
Somos também especializados na gestão de Planos de Saúde para as 

médias e grandes empresas.

A CVC faz tudo por uma boa viagem. 
Por isso trabalha para transformar essa experiência na melhor 

conquista de sua vida, através de novas tendências e ampla rede de 
produtos e serviços turísticos. É essa forma de pensar que estabelece 

a CVC como a maior operadora de turismo da América Latina.

Oferecemos soluções para auxiliar empresários no planejamento 
e na tomada de decisões. Fundada em 2016 por Dhone Fraga e 

Michele Oliveira, a Confix Consultoria possui equipe multidisciplinar 
especializada em tributação e gestão empresarial. Trabalhamos em 
estreita colaboração com nossos clientes e somos reconhecidos por 
isso. Conhecemos os desafios do empreendedorismo e entendemos 

que não há uma ‘receita de bolo’ nos negócios. Combinando 
conhecimento técnico com experiência prática, estamos prontos  

para ser seu parceiro.

A AGST Controles e Automação, empresa com mais de 30 anos de 
experiência em soluções de automação de climatização, apresenta na 
FBV seu IoT, BRISE, dedicado à gestão e redução de consumo de energia 

das máquinas de ar-condicionado tipo Split. Seu portfólio abrange 
projetos notáveis, desde a automação da climatização do submarino 
termonuclear brasileiro até a automação da climatização de mais de 

60 mil estações de telefonia em todo território nacional.

Somos uma solução disruptiva para o varejo virtual e offline. 
Automatizamos a criação de cadastro de produtos a partir da NFe, 

realizamos a leitura em tempo real dos produtos comparando com os 
concorrentes no meio virtual, fazemos o melhoramento do catálogo  
de produtos, incrementamos a qualidade do SEO de e-commerces.  

Por fim, nossa solução traz mais previsibilidade no pricing e eficiência 
no catálogo de produtos do lojista. 

A FocoSys Tecnologia é uma empresa gaúcha com mais de dez anos 
de mercado, que atua no segmento de desenvolvimento de softwares 

e aplicativos móveis para gestão de negócio, emissões de documentos 
fiscais e aplicações gerais conforme a demanda de cada projeto. 

Situada em Camaquã, também somos especializados em softwares 
ERPs para gestão e emissão de DFEs (documentos fiscais eletrônicos) 

para pequenas e médias empresas. 

Conheça o Toranos ERP, uma solução online simples para 
empreendedores que desejam gerenciar suas vendas, estoque e 

finanças em um só lugar, com acesso de qualquer local. O Toranos 
foi criado especialmente para empresários donos de pequenas lojas 

físicas, para ajudá-los a crescer.
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A Acquabios há mais de 15 anos, desenvolve Tecnologia para 
purificação da água. Somos reconhecidos nacionalmente por nosso 

design arrojado e pela eficiência dos nossos produtos. Estamos 
presentes nos maiores players varejistas do país. Nossos produtos 

possuem rápido giro e ótima rentabilidade para o lojista, com a 
garantia de entrega de água pura pra uma vida mais saudável e 

melhor ao consumidor.

O Sicoob Vale do Vinho estará presente na Feira Brasileira de 
Varejo!  Mais que uma escolha financeira, queremos que as pessoas 

saibam que, por meio do cooperativismo financeiro, é possível crescer 
junto e ter uma vida financeira moderna e digital, mas com amplo 

apoio humano, que é característico deste segmento. Sicoob Vale do 
Vinho, Mais que uma escolha financeira!
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A Mangalarga Promocional é referência em brindes personalizados há 
mais de 35 anos, atendendo grandes marcas. Asseguramos agilidade na 
entrega e atendimento exclusivo. Nosso parque gráfico de 1000m² conta 

com tecnologia avançada para diversas técnicas de personalização, como 
laser fibra, laser CO2, sublimação, impressão digital UV, Transfer, Solda 
eletrônica, impressão Silk e DTF têxtil. Oferecemos produtos criativos, 

de qualidade e design inovador, sempre alinhados às necessidades do 
cliente. Nosso compromisso é rapidez, pontualidade e excelência.

Rede especializada em fornecer serviços, produtos e soluções para 
os varejistas, a Varejo Solutions atua como assessoria contábil, 

jurídica e financeira, suprimentos e materiais de escritório, brindes 
personalizados, tecnologia, registro de marcas, planejamento 

tributário e sucessório e outras soluções. 

Cadile’s Esportes lança ao mercado uma franquia inovadora com 
as melhores marcas do mundo, com o slogan “Movimento é vida”, a 

marca trabalha pela experiência do cliente e você pode ser o dono de 
um show de loja na sua cidade! Com o DNA de varejo há quase 30 anos, 

venha conosco e faça parte de um projeto vencedor e lucrativo!

A Adderi Soluções Inteligentes atua no desenvolvimento de sistemas 
integrados de gestão empresarial e mobilidade.  

São 15 anos de experiência, atuando de forma séria e comprometida 
com a satisfação e tranquilidade total de seus clientes. As experiências 
que possuímos, juntamente com a seriedade com a qual conduzimos 

nossos projetos formam a base do nosso relacionamento  
com os clientes.

A Kevi é uma plataforma pioneira em retenção de clientes, dedicada a 
transformar relacionamentos genéricos em interações únicas  

e personalizadas. Utilizando análises comportamentais detalhadas 
e automações inteligentes, a Kevi garante que a mensagem 

certa alcance o cliente ideal no momento perfeito, aumentando 
significativamente a fidelização e o retorno sobre investimento. 

Descubra mais e redefina a maneira como você  
se conecta com seus clientes!

VAREJO

SOLUTIONS

Retenção de Clientes

O AWISE é um ERP completo (sistema de gestão) para varejistas que 
querem crescer sem complicação. Com gestão eficiente e automação 

de vendas, ajudamos lojistas a tomarem decisões mais inteligentes 
e aumentarem o faturamento. Já o HUB AWISE conecta lojas físicas, 
plataformas de e-commerce e marketplaces, integrando todos os 
canais de venda para uma operação mais fluida e lucrativa. Visite 

nosso estande na FBV 2025 e descubra como transformar sua loja!

Fundada em 1996 em Porto Alegre/RS, a Monteiro & Saran, tradicional 
escritório de advocacia empresarial deu início ao Grupo Studio. Partindo 
de uma ideia visionária e das necessidades de seus clientes de ter um 

resultado rápido e rentável, em 1998 o fundador José Carlos Braga 
Monteiro adotou um novo conceito no âmbito contábil, criando a Studio 

Fiscal. Desvinculada da Monteiro & Saran, a Studio Fiscal surgiu para 
atuar no ramo de consultoria tributária em esfera administrativa através 
do sistema de franquias atingindo em 2017 o marco de 160 unidades e 

mais de 4000 empresas atendidas. 

A Federação Varejista do RS, ÚNICA representante do SPC Brasil e da 
Confederação Nacional dos Dirigentes Lojistas (CNDL), para o Rio 

Grande do Sul, está pronta para recebê-lo na FBV. Nossa equipe está 
aguardando sua visita com muitas novidades. Estamos preparados 

para apresentar insights e soluções para o seu negócio e mostrar, na 
prática, como funciona nosso propósito de unir, compartilhar e crescer. 

Venha conhecer os nossos benefícios! 

Empresa especializada em softwares de gestão empresarial, serviços 
de TI e produtos de automação comercial e informática. Fundada 
em 1997, a RK Software se destaca no mercado pela qualidade e 

amplitude de suas soluções, pelo atendimento personalizado e pela 
satisfação de seus clientes. Nosso propósito é tornar empresas mais 

organizadas e produtivas.

Como vender ainda mais e melhor? Com a Sales Box, sua empresa 
tem acesso a recursos poderosos para entender profundamente seus 
clientes, transformando dados em oportunidades de negócios com o 
apoio da Inteligência Artificial. Saiba mais em www.salesbox.com.br e 

vamos conversar!

O HUB STK Armazéns Gerais é um armazém inteligente que desenvolve 
soluções para a cadeia de suprimentos de seus clientes, visando 

qualidade, segurança e tecnologia. A Gestão de logística in-house permite 
à empresa contratante ter todas as suas necessidades de transporte 

e movimentação de carga analisadas por especilistas em logistica 
integrada, aumentando sua competitividade, produtividade e eficiencia. 
Armazene e gerencia seu estoque em tempo real e com tecnologia RFID.

A Ishtar é uma empresa especializada em moda executiva feminina, 
com 23 anos de experiência no mercado. Com um compromisso 

constante com a qualidade e o estilo, somos referência no segmento 
de uniformes sociais femininos, oferecendo produtos com pronta 

entrega para atender às necessidades do mundo corporativo.

A AstraView desenvolve sistemas de vendas automatizados, 
contemplando robôs, máquinas, totens, dispositivos e softwares. 
A gestão dos sistemas é realizada de forma remota, permitindo 

controlar estoques, alterar preços e emitir relatórios sem ir até os 
equipamentos. Projetos customizados para atender cada nicho 

de mercados. Destaque para os robôs colaborativos aplicados ao 
atendimento presencial de clientes.

O desejo de um empreendimento de sucesso. Com uma gestão 
otimizada e organizada. Vendendo em todo território nacional. Tudo 

isso pode ser real. A Moderniza criou o 1º Sistema Online de Gestão com 
Loja Virtual nativa. Possibilitamos que lojistas ampliem seus canais de 
vendas, no Instagram, Facebook, Google Shopping e WhatsApp, além 

das vendas do físico. A simplicidade, a eficiência operacional, e todo o 
suporte Moderniza, podem fazer parte do seu dia a dia! 
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Com presença no Rio Grande do Sul, Santa Catarina e Paraná, a 
Unifique oferece serviços de planos de celular, Internet, Telefonia Fixa, 

TV HD por assinatura, Data Center, Telemedicina, Câmeras, Seguros 
e Casa Inteligente. São mais de 760 mil clientes. Fundada em 1997, 

investe continuamente em inovação tecnológica e em prestar serviços 
de excelência. Segundo pesquisa de Satisfação e Qualidade Percebida 
2024, da Agência Nacional de Telecomunicações (Anatel), a Unifique foi 

eleita a melhor operadora de banda larga fixa do Sul do Brasil pelo 6º 
ano consecutivo. Para saber mais basta acessar: www.unifique.com.br  

Feira Brasileira do Varejo em Porto Alegre reforça laços entre transporte 
e varejo. Participação do SETCERGS na FBV reforça protagonismo 

logístico no varejo e alavanca conexões para a TranspoSul 2025. Com 
o objetivo de posicionar estrategicamente o transporte rodoviário de 
cargas como elo essencial da cadeia varejista e gerar oportunidades 

concretas de negócios para seus associados, o Sindicato das 
Empresas de Transporte de Cargas e Logística no Estado do Rio Grande 

do Sul (SETCERGS) está presente na 11ª FBV.

Versão horizontal

Priorisar este formato

cmyk
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Há mais de 25 anos, a Líder Saúde oferece serviços que 
contemplam as necessidades de nossos parceiros. Prezamos 

pela excelência na oferta e no cumprimento dos nossos 
serviços. Saúde e Segurança do Trabalho de qualidade, ASO, 

Laudos, Treinamentos, gestão do e-Social e muito mais.

A participação de Santa Maria na FBV representa uma ação estratégica 
para ampliar a visibilidade do ecossistema econômico local e 

fortalecer conexões com players nacionais e regionais do mercado. 
Levar empresas da cidade para um ambiente de inovação, networking e 
troca de experiências amplia horizontes, gera novas oportunidades de 

negócio e posiciona Santa Maria como um polo em expansão no cenário 
varejista e empreendedor. Essa iniciativa reforça o compromisso 

da cidade com o desenvolvimento econômico sustentável e com a 
integração de seus empreendedores em redes de valor mais amplas.

Fundada em 2010, a Saque e Pague é uma plataforma que 
oferece soluções financeiras por meio da tecnologia, com 

foco em autoatendimento. Com mais de 3 mil pontos de 
atendimento em 500 cidades brasileiras, a Saque e Pague 

também atua no exterior, com 180 pontos no México e 
Colômbia. Suas soluções atendem tanto o varejo quanto 

pessoas não bancarizadas, promovendo inclusão financeira.

A Moretto & Fogaça é uma empresa consolidada no mercado, tendo 
mais de 18 anos de experiência, assessorando empresas de renome a 
alcançar seus objetivos através de equipes motivadas e competentes. 

Possuímos uma gama de soluções que incluem planejamento 
do processo seletivo, mapeamento das potencialidades de seus 

colaboradores, na implantação de programas de desenvolvimento de 
equipes, acompanhamento funcional, clínico e avaliação psicológica.

O PagBank, banco digital completo em serviços financeiros e meios 
de pagamentos, líder no mercado de adquirência e um dos maiores 

bancos digitais do país, oferece ferramentas para vendas presenciais 
e online, conta digital grátis para pessoas física e jurídica, além de 
funcionalidades que contribuem para gestão financeira. Dispõe de 
um amplo portifólio de maquininhas sem aluguel, com taxa zero e 

recebimento imediato. Com PagBank seu negócio vende mais.

O Solubot Multiatendimento transforma a comunicação da sua 
empresa com o cliente ao oferecer atendimento centralizado,  

rápido e eficiente através da automação e integração de canais  
como WhatsApp, Instagram e Messenger e Inteligência 

Artifical.  Trazemos benefícios: para o dono do negócio, na redução de 
custos com atendimento e aumento da eficiência; para o gerente, com 

facilidade na gestão e menos reclamações de clientes; para  
os atendentes, com menos trabalho repetitivo.

A GoldBag Embalagens é uma empresa comprometida com a 
sustentabilidade, destacando-se pela produção de sacolas ecobags 

de TNT, uma alternativa ecológica e prática para reduzir o uso de 
plásticos descartáveis. Feitas com materiais reutilizáveis e de 

longa durabilidade, as ecobags de TNT da GoldBag são ideais para 
empresas e consumidores que desejam adotar práticas mais 

conscientes e contribuir para a preservação ambiental.

A Supermídia transforma a comunicação no ponto de venda, 
otimizando resultados e aumentando as  vendas. Nossa plataforma 

automatiza a gestão de conteúdos, ofertas e cartazes em TVs e 
terminais de  consulta, integrando-se ao ERP para garantir eficiência 

e praticidade. Com inovação e foco no varejo,  ajudamos a modernizar 
lojas, reduzir erros e engajar clientes, potencializando cada 

experiência de  compra.

Há 35 anos, a LEMCA se consolida como a mais importante 
fornecedora de produtos para iluminação do Brasil, com 

destaque para lâmpadas, LEDs e luminárias, tendo o 
compromisso de oferecer a seus clientes produtos de alta 

qualidade, com desempenho eficiente e inovador, além de um 
pós-vendas altamente confiável.

O CIEE-RS, organização sem fins lucrativos com mais de 50 anos 
de atuação no RS, é dedicado à promoção e defesa dos direitos 

socioassistenciais, focando na capacitação e inserção de jovens no 
mercado de trabalho. Além dos programas tradicionais, o CIEE-RS 

realiza projetos para o desenvolvimento humano, social e profissional, 
contribuindo para uma sociedade mais justa. Destaca-se também 

pelo Centro de Eventos e Teatro CIEE-RS Banrisul, espaços que oferecem 
ambientes para eventos culturais e empresariais. Essa abordagem 

integral reforça o compromisso com a comunidade.

A RG Mark  Estratégias Digitais vai destacar na FBV sua expertise  
em otimizar  sistemas de vendas integrados, abordando os desafios 
comuns enfrentados pelos varejistas,  as falhas do mercado e como 

nossa abordagem direcionada pode transformar e escalar  negócios. 
Vamos enfatizar como nossa metodologia única e os serviços 
entregues capacitam  os varejistas a melhorarem a aquisição, 
conversão e retenção de clientes, garantindo um  crescimento 

sustentável e um aumento no retorno do investimento em assessoria.

O método Inteligência Arquitetônica é uma consultoria de 12 meses 
que une nossa experiência de mais de 20 anos em arquitetura 

comercial às mais avançadas ferramentas de tecnologia, psicologia 
e neurociência. Criamos espaços que encantam clientes, elevam a 

autoestima da equipe e impulsionam vendas, fidelização e resultados. 
Tudo isso de forma ágil, prática e com baixo investimento.

Nós da Empresa Henneberg – Soluções em mobiliário comercial, 
representamos a central do lojista – Industria de Mobiliário 

comercial, e através da nossa equipe experiente e juntamente 
com uma industria que tem tradição no Mercado de expositores e 

mobiliário commercial, hoje atendemos as principais redes do varejo 
no Rio Grande do Sul. Os aguardamos em nosso estante.

Assessoria em Sistema de Vendas

Há mais de 30 anos, a Server Softwares para Varejo inspira mudanças.  
O BussinessShop reúne todas as soluções que o lojista sempre desejou 

e outras nunca imaginadas. PDV, retaguarda, estoques integrados, 
relatórios para o controle do negócio, vendas mobile, gestão dos 
vendedores e representantes, etc. Nossas tecnologias imersivas 

permitem um varejo 100% conectado e entregam uma experiência  de 
compra diferenciada.   Com o BusinessShop definimos uma nova era 

de conectividade na gestão do varejo. Investimos em inovação segura, 
efetiva e funcional, fundamentais para a evolução dos negócios. 
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A Fecomércio-RS representa as empresas privadas do comércio de 
bens, serviços e turismo no Rio Grande do Sul, que compõem 50,6% 

do PIB estadual, gerando riqueza, emprego e desenvolvimento. 
Representando 74,8% dos estabelecimentos gaúchos, responsáveis 

por 1,7 milhão de empregos formais, a Fecomércio-RS atua na defesa 
dos interesses do setor terciário privado gaúcho por um ambiente de 

negócios favorável ao desenvolvimento e fortalecimento dos negócios. 
A entidade conta com mais de 100 sindicatos empresariais  

em sua base e gerencia o Sesc/RS e o Senac-RS.

“A Secretaria de Inovação, Ciência e Tecnologia (SMICT) 
da Prefeitura de Gravataí lidera ações para promover o 

desenvolvimento tecnológico e a inovação no município. O 
Programa Startup Gravataí já pré-acelerou mais de 60 startups, 

com 10 atualmente incubadas. Outro destaque é o Hub de 
Inovação, na Casa das Startups. Na feira FBV, a SMICT 

A MF Confecções é uma empresa têxtil de Rosário do Sul. 
Produzimos peças de básicas e blusões em lã de alta qualidade, 

além de uniformes personalizados com bordado para empresas e 
escolas. Também contamos com a Ursin, nossa marca infantil de 
roupas em lã. Personalizamos com bordados: toalhas, camisas, 
camisetas e jalecos . Estamos há 30 anos no mercado. Conheça 

nossos produtos em @mfconfeccoesrs e @ursinbasicas ou entre 
em contato pelo WhatsApp (55) 99917-2417. Enviamos para todo o 

Rio Grande do Sul!
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O CRA-RS tem como missão fiscalizar, valorizar e promover o 
exercício dos profissionais da Administração, contribuindo 

para o desenvolvimento do país. Com foco em ética, inovação e 
sustentabilidade, buscamos ser reconhecidos como referência 

pela sociedade. Valorizamos a cidadania, o respeito e o avanço do 
conhecimento, incentivando a participação ativa dos profissionais 

para o crescimento contínuo da profissão. Junte-se a nós! 

A Dorak identifica e auxilia na correção de vulnerabilidades em 
sistemas, processos e pessoas, previnindo ataques hackers, 

vazamento de dados, acessos não autorizados e prejuízos 
cibernéticos. Nossos testes de segurança identifica as brechas em 

pessoas (golpes e falhas humanas), processos (fraudes e fraquezas) 
e sistemas (aplicativo android, APIs, websites,  

infraestruturas, redes, entre outros).

Com mais de 40 anos de experiência, a Hidrate RS é referência em 
purificação de água em Porto Alegre e região. Trabalhamos com 

os modernos purificadores Acquabios, que oferecem tecnologias 
como ozônio e alcalinização. Também realizamos a troca de refis 
multimarcas, atendendo Electrolux, Consul, IBBL, Europa e outras. 

Qualidade e segurança para garantir água pura todos os dias.

A Contato Seguro oferece uma plataforma para canal de denúncias, 
garantindo um ambiente saudável e seguro nas empresas. Nossa 

solução assegura confidencialidade e permite denúncias anônimas, 
auxiliando na Lei 14.457 e na NR 1, com foco na nova atualização 
psicossocial. Estamos presentes em mais de 3 mil empresas no 

Brasil e em 50 países. Com a Contato Seguro, sua empresa escuta o 
que realmente importa: o coração da empresa, que são as pessoas, 

protegendo a integridade, confiança e bem-estar de todos.

A Solaro é uma assessoria de marketing de performance 
especializada em escalar negócios B2B e empresas locais. Aqui, 

cada campanha é personalizada para atrair clientes qualificados, 
aumentar a previsibilidade do faturamento e otimizar a conversão do 
seu time comercial. Se busca crescimento e previsibilidade, a Solaro é 

a parceira certa para o seu negócio.

“Conecte-se com a Vero Empresas
Com presença em mais de 400 cidades e uma das maiores redes 

de fibra óptica do país, oferecemos soluções completas de TI e 
Telecom para pequenas, médias e grandes empresas. Garantimos 

alta performance e suporte técnico especializado para impulsionar o 
desempenho, a produtividade e a inovação do seu negócio!

Venha nos visitar em nosso stand.”

Nos destacamos pela constante busca por alternativas que 
efetivamente impactam os resultados dos nossos clientes. Nossa 

abordagem integral valoriza a mensuração rigorosa de resultado em 
todas as ações. Somos tão comprometidos com a eficácia que temos 
um time de tecnologia dentro da nossa agência, evidenciando nossa 

aliança com as mais recentes inovações tecnológicas.

Considerada a melhor fábrica de cristal murano do Brasil, desde 2002 
a Cristais de Gramado mantém viva esta técnica milenar. Além da 

produção artesanal, transformou a fabricação em uma experiência 
espetacular e se tornou uma das principais atrações turísticas da Serra 

Gaúcha. O parque coberto de 2 mil m², junto ao Pórtico de chegada 
em Gramado, reúne diversas atrações imersivas e sensoriais, além 
do showroom com mais de 4 mil peças de decoração e utilitários, e 

joalheria contemporânea com 24 mil peças.

Tua Operadora. A Operadora de Telefonia móvel digital que chegou para 
virar o mercado tradicional de cabeça para baixo. Nosso propósito 

é desburocratizar a telefonia móvel no Brasil. Aqui escutamos 
nossos clientes e acreditamos na TUA Liberdade de escolha. Por isso, 
nunca impomos fidelidade, letras miúdas, amarras ou multas. Tudo 

que entregamos é simples, intuitivo, conveniente, de baixo custo, 
empoderador e humano.

“Com mais de 20 anos de atuação no mercado, a Gráfica Noschang 
construiu uma sólida trajetória, tornando-se referência no setor 

gráfico. Contamos com uma equipe de mais de 120 colaboradores 
altamente capacitados e um moderno parque gráfico com 10.000 m² 
de estrutura. Toda essa infraestrutura é essencial para mantermos o 
padrão de excelência que nos garantiu a recertificação ISO 9001:2015

A RomaWise é especialista em soluções tributárias e nasceu  
com um propósito claro: ajudar empresas a retomarem o controle 
da sua saúde financeira. Já impulsionamos mais de 300 negócios 

com redução de impostos, recuperação de créditos tributários e 
renegociação de dívidas fiscais. Acreditamos na força do empresariado 
brasileiro e atuamos com ética, eficiência e transparência para garantir 

os melhores resultados a quem move a nossa economia. 

A Mark é uma plataforma de Unified Commerce! Ou seja, 
caixa da loja física, e-commerce, aplicativo e tudo pra 

gestão num só lugar. Transforme tudo em dados para usar 
automações na base de clientes e recuperar as vendas 

que o seu time está perdendo. Modernize a sua empresa e 
fique dentro da lei sem precisar de TEF!

A velo oferece uma solução para o pequeno e médio varejista ter 
controle do seu negócio, ampliar seus canais de vendas e melhorar 
o relacionamento com seu público, tudo isso com um software de 
gestão que além da parte fiscal, de controle de vendas e estoque , 

conta com recursos nativos, como loja virtual,programa de fidelidade 
e soluções bancária e financeiras.
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Para se associar
Acesse www.sindilojaspoa.com.br e cadastre-se no link 

“Quero me associar” ou entre em contato com a equipe de 

Relacionamento e Novos Negócios pelo telefone  

(51) 3025-8300, de segunda a sexta-feira, das 8h às 18h. 

Missão
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e vantagens para a categoria, associados e sociedade. 

Visão
Ser referência para os lojistas de Porto Alegre e Alvorada 

na defesa de seus interesses, representatividade e no 

desenvolvimento de associados. 
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Combate ao comércio informal; 
Segurança pública; 
Redução e simplificação de tributos, impostos e licenças; 
Capacitação;
Estímulo à inovação.
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“Consideramos importante nossa 
participação na FBV como forma 
de reforçar nossa marca junto ao 
setor varejista gaúcho, estar em 
contato com os lojistas, fortalecer 
nosso posicionamento de cocriação 
e fortalecimento do ecossistema 
de inovação focado na loja física, 
bem como a difusão do conceito de 
Unified Commerce tão necessário 
ao segmento.” 

Giovani De Zorzi  
CEO da Moderniza Group

““A Feira Brasileira do Varejo é um 
evento estratégico que contribui 
para o fortalecimento do setor, 
reunindo nomes importantes que 
compartilham conhecimento e 
estimulam a transformação. Já tive 
a alegria de palestrar em uma FBV e 
reforçar a relevância de iniciativas 
como esta para o desenvolvimento do 
varejo gaúcho e nacional”

Carmen Ferrão • CEO do Grupo Lins 
Ferrão (marcas Pompéia e Gang) 
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